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AB Immobilien         
AB Immobilien ist bereits seit über 
16 Jahren Ihr zuverlässiger An-
sprechpartner für eine erfolgreiche 
Immobilienvermittlung im Kreis Lip-
pe und Umkreis. 
 
Sie suchen Ihre ganz persönliche 
Traumimmobilie oder möchten Ihre 
Immobilie verkaufen / vermieten? 
Dann sind Sie bei uns genau richtig! 
 
Mit unserem umfangreichen Fach-
wissen und unserer dynamischen 
Arbeitsweise setzen wir uns mit ei-
ner überdurchschnittlichen Betreu-
ung aktiv für Sie ein. 
 
Um Ihnen die Gewissheit zu geben, 
dass wir unser Versprechen halten, 
geben wir Ihnen unsere  
           Leistungsgarantie:  
Sollten wir unsere versprochenen 
Leistungen nicht erbringen, so kön-
nen Sie unseren Maklerauftrag je-
derzeit kostenfrei beenden.  
 
Dieses Versprechen geben wir Ihnen 
selbstverständlich schriftlich! 

 Sie möchten nur den passenden An-
gebotspreis für Ihre Immobilie er-
mitteln oder benötigen einen Ener-
gieausweis? Auch dann sind Sie bei 
uns richtig! 
 
Am Anfang steht das persönliche 
Gespräch. Wir haben ein offenes 
Ohr für Sie, denn erst wenn wir Ihre 
Vorstellungen gemeinsam präzise 
festgelegt haben, können wir diesen 
im vollem Umfang gerecht werden. 
 
Eine Immobilie ist viel mehr als nur 
ein Gegenstand – eine Immobilie 
verändert das Leben. Darum sollte 
man niemals leichtfertig eine Im-
mobilie kaufen oder veräußern. 
 
Gut durchdacht und mit professio-
neller Unterstützung handeln Sie 
am besten. 
 
Sprechen Sie uns einfach unverbind-
lich an! Wir freuen uns auf Sie!  

Angelique Beckmeier 

Hier erreichen Sie uns: 

  AB Immobilien ° Angelique Beckmeier___                                                             
a.beckmeier@ab-ins-neue-zuhause.de ° www.ab-ins-neue-zuhause.de 

Tel: 0 52 65 / 95 59-310 ° Fax: 0 52 65 / 95 59-311 
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Preisermittlung 
Die erste Hürde, die Sie beim Immo-
bilienverkauf überwinden müssen, 
ist die Preisfindung. 
 
Zur Kaufpreisermittlung gibt es viele 
verschiedene Möglichkeiten: Markt-
analyse, Sachwert-, Ertragswert-, 
Verkehrswertermittlung,...  
Doch welches Verfahren ist für Ihre 
Immobilie das Richtige? 
 
Die meisten Wertermittlungsverfah-
ren bilden – wie ihr Name schon sagt 
– den Wert der Immobilie ab. Durch 
die steigende Markttransparenz und 
die Fülle von Immobilienangeboten 
unterscheidet sich dieser Wert je-
doch häufig vom realistisch erzielba-
ren Kaufpreis der Immobilie. Dieser 
wird weitestgehend vom Markt be-
stimmt und kann am besten durch 
eine Marktanalyse ermittelt werden. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Hierbei stehen wir Ihnen gern mit 
Rat und Tat zur Seite. 
 
Was wir für Sie tun können 
Wir erstellen eine Markanalyse für  

 Ihre Immobilie. Diese beruht auf 
den aktuellen Markdaten und bietet 
Ihnen somit eine Einschätzung des 
Marktes. Unter Hinzuziehung des 
Zustands Ihrer Immobilie, sowie der 
Grundstücksgröße und anderer Ob-
jektmerkmale empfehlen wir Ihnen 
abschließend einen marktgerechten 
Kaufpreis für Ihre Immobilie. 
 
Was Sie von uns bekommen 
Sie bekommen von uns eine profes-
sionell erstellte Wohnmarktanalyse. 
Diese beinhaltet Gegenüberstellun-
gen von Vergleichsobjekten, die in 
der letzten Zeit zum Verkauf ange-
boten wurden. Auf Grundlage ver-
schiedener Faktoren ermitteln wir 
hiermit den für Ihre Immobilie pas-
senden Kaufpreis.  
 
Was es Sie kostet 
Sie erhalten die professionell er-
stellte Marktanalyse für Ihre Immo-
bilie zum Festpreis von 179,00 € * 
 
Wenn Sie uns binnen 6 Monaten 
nach der Erstellung der Marktanaly-
se mit der Vermarktung Ihrer Immo-
bilie allein beauftragen, wird der 
komplette Rechnungsbetrag in der 
späteren Provisionsrechnung sogar 
wieder gutgeschrieben! 
 
Bei uns können Sie den idealen Preis 
Ihrer Immobilie auch ohne Makler-
auftrag ermitteln lassen. 
 
Was es Ihnen bringt 
Durch die Wahl eines realistischen 
Kaufpreises für Ihre Immobilie ma-
chen Sie potentielle Kaufinteressen-
ten auf Ihr Objekt aufmerksam und 
verkaufen schnellstmöglich zum 
bestmöglichen Preis. 
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Energieausweis 
Heutzutage spielen Umweltschutz 
und Energieeinsparungen eine große 
Rolle. Kaum ein Haushaltsgerät kann 
heute noch ohne Bekanntgabe der 
Energieeffizienz erworben werden. 
Selbstverständlich liegt es nahe, 
dass auch bei Immobilien diese An-
forderungen erfüllt werden müssen, 
weshalb der Energieausweis für Im-
mobilien ins Leben gerufen wurde. 
 
Es gibt zwei verschiedene Arten des 
Energieausweises: Den verbrauchs-
basierten Energieausweis, der auf 
den Energieverbrauchsdaten beruht, 
sowie den bedarfsbasierten Energie-
ausweis, der auf den baulichen An-
gaben der Immobilie beruht. 
 
Für viele Gebäude ist der bedarfsba-
sierte Energieausweis vorgeschrie-
ben, für andere Gebäude besteht 
Wahlfreiheit, welcher Energieaus-
weis erstellt wird.  
 
Seit einigen Jahren schon ist der 
Energieausweis für Gebäude in ver-
schiedenen Situationen, z. B. bei 
Verkauf oder Vermietung, verpflich-
tend.  
 
§ 87 GEG verpflichtet Verkäufer / 
Vermieter und Makler u. a. dazu 
schon in kommerziellen Anzeigen, 
Exposés, etc. verschiedene Pflicht-
angaben aus dem Energieausweis zu 
machen. Zur ersten Besichtigung  
 

 muss einem Interessenten zudem 
unaufgefordert ein Energieausweis 
vorgelegt werden. Andernfalls dro-
hen dem Eigentümer Bußgelder in 
Höhe von bis zu 15.000 €. 
 
In Zusammenarbeit mit qualifizier-
ten Energieberatern, ist es uns 
möglich, Ihnen sowohl den bedarfs- 
als auch den verbrauchsbasierten 
Energieausweis anzubieten. Das 
bedeutet für Sie: Mehr Service aus 
einer Hand. Sie müssen sich nicht 
auf die Suche nach einem weiteren 
Ansprechpartner machen, sondern 
können den Energieausweis einfach 
und kostengünstig über uns bezie-
hen. 
 
Hierzu nehmen wir gemeinsam mit 
Ihnen die benötigten Daten Ihrer 
Immobilie auf. Schon nach wenigen 
Tagen erhalten Sie Ihren Energie-
ausweis bequem nach Hause. 
 
Für die Erstellung eines Energie-
ausweises berechnen wir Ihnen 
folgende Festpreise: 
 
verbrauchsbasierter Energieausweis:  
99,00 €*  
 
bedarfsbasierter Energieausweis: 
299,00 €*  
 
Wir beraten Sie gern, welcher Aus-
weis für Ihr Objekt der Richtige ist. 
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Rufen Sie uns einfach unter 05265/95 59 310 an -  
wir helfen Ihnen gern weiter! 

 
* Dieser Preis gilt bei einer Anfahrt von bis zu 50 km. 

Selbstverständlich erstellen wir auch Energieausweise und Preisermittlungen  
für weiter entfernte Objekte.  

Sprechen Sie uns einfach an - wir machen Ihnen gern ein individuelles Angebot. 
 



Mieten und Vermieten 
NEUE TRENDS IN DER MIETPREISGESTALTUNG: CHANCEN FÜR EIGENTÜMER 

Die Mietpreisgestaltung ist ein zent-
rales Thema für Immobilieneigentü-
mer, die ihre Objekte vermieten. In 
den letzten Jahren sind neue Trends 
aufgetaucht, die Eigentümern helfen 
können, ihre Immobilien attraktiver 
zu machen und gleichzeitig faire 
Mietpreise zu erzielen.                                          

 

 

 

 

 

 

Flexible Mietmodelle 
Ein Trend, der sich zunehmend etab-
liert, sind flexible Mietmodelle. Die-
se bieten Mietern die Möglichkeit, 
Mietbedingungen individuell anzu-
passen. Eigentümer profitieren von 
dieser Flexibilität, da sie eine brei-
tere Zielgruppe ansprechen können.  

Modelle wie kurze Mietlaufzeiten 
oder Optionen zur Mietanpassung je 
nach Marktlage sind besonders at-
traktiv in städtischen Gebieten mit 
hoher Fluktuation. 

 Wertsteigerung durch Modernisie-
rung 

Eigentümer profitieren von Investi-
tionen in die Modernisierung ihrer 
Immobilien. Verbesserungen in der 
Ausstattung oder energetische Sa-
nierungen können die Attraktivität 
der Immobilie erhöhen, und auch 
die Mietpreise rechtfertigen. Mo-
derne Küche, hochwertige Bodenbe-
läge oder intelligente Haustechnik 
sind Beispiele, die den Wohnkom-
fort steigern und zu einer höheren 
Mietbereitschaft führen können. 

Nachhaltigkeit als Wettbewerbs-
vorteil 

Nachhaltigkeit wird für Mieter im-
mer wichtiger. Immobilieneigentü-
mer, die auf umweltfreundliche 
Technologien und Materialien set-
zen, können sich von der Konkur-
renz abheben. Solaranlagen, effizi-
ente Heizsysteme und nachhaltige 
Baumaterialien sind ein ökologi-
scher Vorteil, und können auch die 
Betriebskosten senken, was wiede-
rum die Mietpreise stabilisiert. 

Fazit 
Die Mietpreisgestaltung bietet Ei-
gentümern zahlreiche Möglichkei-
ten, ihre Immobilien rentabel zu 
vermieten. Flexible Mietmodelle, 
strategische Modernisierungen und 
der Fokus auf Nachhaltigkeit sind 
Schlüssel, um im Wettbewerb zu 
bestehen und langfristig erfolgreich 
zu sein. © immonewsfeed 
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DIE ROLLE VON GEMEINSCHAFTSRÄUMEN IN WOHNANLAGEN: MEHRWERT FÜR 
EIGENTÜMER 

In modernen Wohnanlagen gewinnen 
Gemeinschaftsräume zunehmend an 
Bedeutung. Sie bieten nicht nur den 
Bewohnern einen Ort der Begegnung, 
sondern steigern auch den Wert der 
Immobilie und tragen zum positiven 
Image des Wohnkomplexes bei. Für 
Eigentümer ergibt sich hier eine Mög-
lichkeit, durch gezielte Investitionen 
den Wohnkomfort zu erhöhen und die 
Attraktivität der Immobilie zu stei-
gern. 

Vorteile von Gemeinschaftsräumen 

Gemeinschaftsräume wie Fitnessstu-
dios, Veranstaltungsräume oder Ge-
meinschaftsküchen fördern den sozia-
len Austausch unter den Bewohnern. 
Diese Einrichtungen bieten nicht nur 
einen Mehrwert für die Mieter, son-
dern schaffen auch ein Gefühl der Ge-
meinschaft und Zugehörigkeit. Eigen-
tümer können durch die Bereitstellung 
solcher Räume die Attraktivität ihrer 
Immobilien erhöhen und somit auch 
die Nachfrage steigern. 

Planung und Gestaltung 
Bei der Planung von Gemeinschafts-
räumen ist es wichtig, die Bedürfnisse 
der Bewohner im Auge zu behalten. 
Dabei sollten sowohl die Gestaltung 
als auch die Ausstattung den aktuellen 
Trends und Anforderungen entspre-
chen. Flexible Nutzungskonzepte, die 
eine Umgestaltung der Räume für ver-
schiedene Veranstaltungen ermögli-
chen, sind besonders gefragt. Eine 
hochwertige Ausstattung und anspre-
chende Gestaltung tragen zusätzlich 
zur Wertsteigerung der Immobilie bei. 

 Langlebigkeit und Pflege 

Die Pflege und Wartung der Gemein-
schaftsräume sind entscheidend für 
ihre langfristige Nutzbarkeit. Regelmä-
ßige Wartungsarbeiten und eine durch-
dachte Instandhaltungsstrategie si-
chern nicht nur die Langlebigkeit der 
Ausstattung, sondern auch die Zufrie-
denheit der Bewohner. Eigentümer 
sollten darauf achten, dass die Räume 
in einem einwandfreien Zustand gehal-
ten werden, um den maximalen Nut-
zen und die Werterhaltung zu gewähr-
leisten. 

 

 

 

 

 

Fazit 
Gemeinschaftsräume sind mehr als nur 
ein zusätzlicher Service. Sie stellen 
eine strategische Investition dar, die 
den Wert einer Immobilie steigert und 
das Wohnumfeld positiv verändert. 
Eigentümer, die in die Entwicklung 
solcher Räume investieren, profitieren 
von zufriedeneren Mietern und einer 
gesteigerten Attraktivität ihrer Immo-
bilien. © immonewsfeed 

   

 



Kaufen und Verkaufen 
DIE BEDEUTUNG VON MIKRO-LAGEN BEI DER IMMOBILIENBEWERTUNG 

Bei der Immobilienbewertung spielt 
nicht nur die Makrolage, sondern 
zunehmend auch die Mikrolage eine 
entscheidende Rolle. Während die 
Makrolage sich auf die allgemeine 
geografische Lage einer Immobilie in 
einer Stadt oder Region bezieht, 
betrachtet die Mikrolage die unmit-
telbare Umgebung des Objekts. Für 
Immobilieneigentümer ist es wich-
tig, die Eigenschaften der Mikrolage 
zu verstehen, um den Wert ihrer 
Immobilien richtig einzuschätzen 
und gegebenenfalls zu steigern. 

Einflussfaktoren der Mikrolage 

Die Mikrolage umfasst spezifische 
Merkmale wie die Infrastruktur, das 
soziale Umfeld, die Nähe zu öffentli-
chen Verkehrsmitteln und die Ver-
fügbarkeit von Einkaufsmöglichkei-
ten und Dienstleistungen. Auch Fak-
toren wie die Lärmbelastung, die 
Qualität der Nachbarschaft und die 
Sicherheitslage sind von Bedeutung. 
Diese Aspekte beeinflussen nicht nur 
den Wohnkomfort, sondern auch den 
Immobilienwert erheblich. Eine gute 
Mikrolage kann den Wert einer Im-
mobilie steigern, während eine un-
günstige Mikrolage den Preis drücken 
kann. 

Strategien zur Aufwertung der Mik-
rolage 

Eigentümer haben verschiedene 
Möglichkeiten, die Mikrolage zu ver-
bessern und damit den Wert ihrer 
Immobilien zu steigern. Dazu gehö- 
ren beispielsweise die Modernisie-
rung der Außenanlagen, die Teilnah- 

 
me an lokalen Entwicklungsprojek-
ten oder die Zusammenarbeit mit 
der Stadtverwaltung zur Verbesse-
rung der Infrastruktur. Eine aktive 
Beteiligung an Gemeinschaftspro-
jekten oder Nachbarschaftsinitiati-
ven kann ebenfalls die Attraktivität 
der Mikrolage erhöhen. Solche Maß-
nahmen tragen dazu bei, das Um-
feld positiv zu beeinflussen und die 
Nachfrage nach Immobilien in die-
ser Gegend zu steigern. 

Bewertung und Vermarktung von 
Immobilien 

Bei der Bewertung und Vermarktung 
von Immobilien sollten Eigentümer 
die Vorzüge der Mikrolage klar her-
ausstellen. Eine detaillierte Analyse 
und Präsentation der lokalen Vor-
teile kann potenzielle Käufer oder 
Mieter überzeugen. Immobilienmak-
ler können bei der Hervorhebung 
der Mikrolage unterstützen, indem 
sie die Vorzüge der Umgebung beto-
nen und auf kommende Entwicklun-
gen hinweisen. Dies kann den Ver-
kauf oder die Vermietung erheblich 
erleichtern und den erzielbaren 
Preis erhöhen. 

Fazit 

Die Mikrolage ist ein wesentlicher 
Faktor bei der Immobilienbewer-
tung und -vermarktung. Eigentü-
mer, die die Stärken ihrer Mikrolage 
erkennen und fördern, können nicht 
nur den Wohnkomfort verbessern, 
sondern auch den Wert ihrer Immo-
bilien nachhaltig steigern.              
© immonewsfeed  
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Kaufen und Verkaufen 
STRATEGIEN ZUR WERTSTEIGERUNG DURCH GEZIELTE GARTENPFLEGE 

Die Pflege und Gestaltung von Gär-
ten kann einen erheblichen Einfluss 
auf den Wert einer Immobilie haben. 
Immobilienbesitzer, die ihr Eigentum 
selbst nutzen oder veräußern möch-
ten, profitieren von einem gepfleg-
ten Außenbereich, der nicht nur op-
tisch ansprechend ist, sondern auch 
funktionale Vorteile bietet. 

Gestaltung und Pflanzenauswahl 

Eine durchdachte Gartengestaltung 
beginnt mit der Auswahl passender 
Pflanzen. Heimische und pflege-
leichte Arten sind oft die beste 
Wahl, da sie weniger Wasser und 
Pflege benötigen. Zudem bieten sie 
Lebensraum für einheimische Tierar-
ten und tragen zur Biodiversität bei. 
Eine ausgewogene Mischung aus Bäu-
men, Sträuchern und Blumen kann 
die Attraktivität steigern und gleich-
zeitig den Pflegeaufwand minimie-
ren. 

Wassermanagement im Garten 

Effizientes Wassermanagement ist 
ein weiterer wichtiger Aspekt der 
Gartenpflege. Systeme zur Regen-
wassernutzung oder die Anlage von 
Mulchbeeten können helfen, den 
Wasserverbrauch zu reduzieren. Die-
se Maßnahmen sind nicht nur um-
weltfreundlich, sondern senken auch 
die laufenden Kosten für die Grund-
stückspflege und erhöhen die Nach-
haltigkeit des Gartens. 

Gartenpflege als Investition 

Regelmäßige Pflegearbeiten, wie das 
Beschneiden von Bäumen und Sträu-
chern, das Mähen des Rasens und die 
Saisonbepflanzung, tragen  dazu bei, 

 den Garten in einem erstklassigen 
Zustand zu halten. Ein gepflegter 
Garten kann den ersten Eindruck 
einer Immobilie erheblich verbes-
sern und somit den Verkaufswert 
steigern. Die Investition in professi-
onelle Gartenpflege kann sich lang-
fristig auszahlen, indem sie den 
Immobilienwert erhöht und die At-
traktivität für potenzielle Käufer 
steigert. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fazit 

Ein gut gepflegter Garten ist mehr 
als nur ein ästhetisches Merkmal. Er 
kann den Wert einer Immobilie sig-
nifikant steigern und bietet zahlrei-
che ökologische und ökonomische 
Vorteile. Immobilienbesitzer sollten 
die Pflege und Gestaltung des Gar-
tens als eine strategische Investiti-
on betrachten, die zu einer höheren 
Lebensqualität und einer besseren 
Marktpositionierung führt.              
© immonewsfeed  
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Bauen und Optimieren 
In einer sich stetig wandelnden Welt 
bleibt die Investition in Immobilien 
eine der sichersten Anlagen. Doch 
welche Trends sollten Immobilienei-
gentümer beachten, um auch in Zu-
kunft erfolgreich zu investieren? 

Technologische Integration in Im-
mobilien 

Die Digitalisierung hat auch in der 
Immobilienbranche Einzug gehalten. 
Smarte Technologien, die einst als 
futuristisch galten, sind heute ein 
integraler Bestandteil moderner Ge-
bäude. Immobilieneigentümer profi-
tieren von intelligenten Steuerungs- 
und Sicherheitssystemen, die nicht 
nur den Wohnkomfort erhöhen, son-
dern auch den Wert der Immobilie 
langfristig sichern. Die Integration 
von Smart-Home-Technologien kann 
ein entscheidendes Kriterium bei der 
Kaufentscheidung sein. 

Nachhaltigkeit als Wertfaktor 
 

Nachhaltigkeit bleibt ein zentrales 
Thema. Immobilien, die umwelt-
freundlich gebaut und betrieben 
werden, sind nicht nur attraktiv für 
umweltbewusste Käufer, sondern 
können auch finanzielle Vorteile bie-
ten. Von der Nutzung erneuerbarer 
Energien bis hin zur Umsetzung 

 
nachhaltiger Baumaterialien – eine 
grüne Immobilie ist eine Investition 
in die Zukunft. Eigentümer sollten 
diese Aspekte bei Neubauten und 
Renovierungen berücksichtigen. 

Flexibilität und Anpassungsfähig-
keit 

Die Anforderungen an Wohnräume 
ändern sich stetig. Flexible Grund-
risse, die sich an die Bedürfnisse 
der Bewohner anpassen lassen, ge-
winnen an Bedeutung. Eigentümer, 
die in anpassungsfähige Immobilien 
investieren, können eine breitere 
Zielgruppe ansprechen und den 
Wert ihrer Objekte steigern. Multi-
funktionale Räume und modulare 
Möbelkonzepte sind nur einige der 
Lösungen, die dabei helfen können. 

Fazit 

Ein erfolgreicher Immobilienkauf 
erfordert Weitblick und die Bereit-
schaft, sich an neue Gegebenheiten 
anzupassen. Durch die Berücksichti-
gung technologischer, nachhaltiger 
und flexibler Aspekte können Eigen-
tümer die Wertbeständigkeit ihrer 
Investitionen sichern und sich auf 
zukünftige Entwicklungen vorberei-
ten. © immonewsfeed 
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Täglich aktuelle News rund um die  
Immobilie finden Sie auf unseren  
Social Media Kanälen und unserer  

Internetseite: www. ab-ins-neue-zuhause.de 
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In der Baubranche gewinnen nach-
haltige Baustoffe zunehmend an Be-
deutung. Sie bieten nicht nur ökolo-
gische Vorteile, sondern auch wirt-
schaftliche Chancen für Immobilien-
eigentümer, die in die Zukunft ihrer 
Objekte investieren möchten. Die 
Wahl der richtigen Materialien kann 
sowohl den ökologischen Fußabdruck 
einer Immobilie reduzieren als auch 
deren Attraktivität auf dem Markt 
steigern. 

Vorteile nachhaltiger Baustoffe 

Nachhaltige Baustoffe, wie z.B. Holz 
aus zertifizierten Quellen oder recy-
celte Materialien, tragen zu einer 
geringeren Umweltbelastung bei. 
Diese Materialien sind oft langlebi-
ger und benötigen weniger Energie 
in der Herstellung. Für Eigentümer 
bedeutet dies nicht nur eine poten-
zielle Kostenersparnis durch niedri-
gere Instandhaltungsanforderungen, 
sondern auch eine Wertsteigerung 
der Immobilie durch die Nutzung 
umweltfreundlicher Technologien. 

Innovative Materialien und Techni-
ken 

Moderne Entwicklungen in der Mate-
rialwissenschaft haben zur Einfüh-
rung innovativer Baustoffe ge-
führt, die sowohl nachhaltig als auch 
funktional sind. Beispielsweise bie-
ten hochisolierende Materialien wie 
Hanfdämmung oder Lehmputz her-  

 
vorragende thermische Eigenschaf-
ten und tragen zur Energieeffizienz 
eines Gebäudes bei. Solche Materia-
lien sind nicht nur nachhaltig, son-
dern auch ästhetisch ansprechend 
und können das Raumklima positiv 
beeinflussen. 

Umweltzertifikate und Marktat-
traktivität 

Die Nachfrage nach umweltzertifi-
zierten Gebäuden steigt stetig. Zer-
tifikate wie LEED oder DGNB bieten 
Eigentümern eine Möglichkeit, die 
Nachhaltigkeit ihrer Immobilien 
offiziell bestätigen zu lassen. Diese 
Zertifikate erhöhen nicht nur die 
Attraktivität auf dem Immobilien-
markt, sondern können auch zu 
steuerlichen Vorteilen führen. Ei-
gentümer, die in nachhaltige Mate-
rialien investieren, positionieren 
sich somit strategisch für die Zu-
kunft. 

Fazit 

Die Investition in nachhaltige Bau-
stoffe bietet Immobilieneigentü-
mern erhebliche Vorteile. Sie stei-
gern nicht nur den Wert und die 
Attraktivität ihrer Objekte, sondern 
tragen auch aktiv zum Umwelt-
schutz bei. Durch die Wahl der rich-
tigen Materialien können Eigentü-
mer langfristig Kosten sparen und 
ihre Immobilien zukunftssicher ma-
chen. © immonewsfeed 
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Leben und Wohnen 
Die Optimierung der Beleuchtung in 
Immobilien ist ein wesentlicher As-
pekt der Energieeffizienz und kann 
sowohl die Betriebskosten senken als 
auch den Wert einer Immobilie stei-
gern. Eigentümer, die ihre Immobi-
lien selbst nutzen oder verkaufen 
möchten, können durch moderne 
Beleuchtungskonzepte profitieren.  

 

 

 

                            

 
LED-Technologie als Standard 

LEDs haben sich als der Standard in 
der Beleuchtungstechnik etabliert. 
Sie sind nicht nur energieeffizienter 
als herkömmliche Glühbirnen, son-
dern auch langlebiger und in einer 
Vielzahl von Designs erhältlich. Der 
Einsatz von LED-Beleuchtung kann 
die Energiekosten erheblich reduzie-
ren, was insbesondere für große Im-
mobilien mit vielen Lichtquellen von 
Vorteil ist. Zudem bieten LEDs die 
Möglichkeit, Lichtstimmungen indivi-
duell zu steuern und anzupassen, 
was den Wohnkomfort erhöht. 

Intelligente Beleuchtungssysteme 

Intelligente Beleuchtungssysteme er- 

 

 

 
möglichen es, die Beleuchtung in 
Abhängigkeit von Tageszeit und 
Nutzung zu steuern. Diese Systeme 
sind oft mit Bewegungs- oder Ta-
geslichtsensoren ausgestattet, die 
das Licht nur dann einschalten, 
wenn es benötigt wird. Dies führt 
nicht nur zu einer weiteren Energie-
einsparung, sondern auch zu einer 
längeren Lebensdauer der Leucht-
mittel. Für Immobilieneigentümer 
bedeutet dies, dass sie die Betriebs-
kosten ihrer Immobilien weiter op-
timieren können. 

Nachhaltige Lichtplanung 

Eine durchdachte Lichtplanung be-
rücksichtigt sowohl die ästhetischen 
als auch die funktionalen Aspekte 
der Beleuchtung. Eigentümer soll-
ten darauf achten, dass die Be-
leuchtung nicht nur effizient, son-
dern auch für die jeweiligen Räume 
und Nutzungszwecke geeignet ist. 
Eine gute Lichtplanung kann die 
Architektur eines Gebäudes hervor-
heben und eine angenehme Atmo-
sphäre schaffen, die den Wert der 
Immobilie steigert. 

Fazit 

Effiziente Beleuchtungskonzepte 
bieten Immobilieneigentümern 
zahlreiche Vorteile. Durch den Ein-
satz moderner Technologien und 
durchdachter Lichtplanung können 
Energiekosten gesenkt und der 
Wohnkomfort gesteigert werden, 
was letztlich auch den Wert der 
Immobilie erhöht. © immonewsfeed 
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Leben und Wohnen 
SMARTES FACILITY MANAGEMENT: EFFIZIENZSTEIGERUNG DURCH DIGITALI-
SIERUNG 

Die Digitalisierung hat in den letzten 
Jahren viele Bereiche des Facility 
Managements revolutioniert. Für 
Immobilieneigentümer, die ihre Im-
mobilien selbst bewohnen oder ver-
walten, bieten digitale Lösungen 
erhebliche Vorteile in Bezug auf Ef-
fizienz und Kosteneinsparungen. Der 
Einsatz moderner Technologien kann 
die Verwaltung von Immobilien er-
heblich vereinfachen und optimie-
ren. 
Digitale Wartungsplanung 

Eine der effektivsten Anwendungen 
der Digitalisierung im Facility Ma-
nagement ist die digitale Wartungs-
planung. Durch den Einsatz von Soft-
warelösungen können Wartungsar-
beiten effizienter koordiniert und 
durchgeführt werden. Systeme zur 
Überwachung und Verwaltung von 
Wartungsplänen ermöglichen es, 
mögliche Probleme frühzeitig zu er-
kennen und zu beheben, bevor sie 
zu größeren Schäden führen. Dies 
reduziert nicht nur die Ausfallzeiten, 
sondern senkt auch die Instandhal-
tungskosten. 

Intelligente Gebäudeverwaltung 

Intelligente Gebäudeverwaltungssys-
teme bieten Eigentümern die Mög-
lichkeit, den Betrieb ihrer Immobi-
lien zentral zu überwachen und zu 
steuern. Diese Systeme integrieren 
verschiedene Aspekte der Gebäu-
deinfrastruktur, wie Beleuchtung,  

 Heizung und Sicherheit, und ermög-
lichen eine automatische Anpassung 
an die aktuellen Bedürfnisse. 
Dadurch lässt sich der Energiever-
brauch optimieren und die Betriebs-
kosten können nachhaltig gesenkt 
werden. 
 
Mobiler Zugang für Eigentümer 

Moderne Facility-Management-
Softwarelösungen bieten Immobili-
eneigentümern mobilen Zugang zu 
wichtigen Daten und Informationen 
über ihre Immobilien. Über mobile 
Apps können Eigentümer jederzeit 
und von überall auf Informationen 
zugreifen, Wartungsanfragen einse-
hen oder den Status von Projekten 
überprüfen. Dies erhöht die Flexibi-
lität und ermöglicht eine schnellere 
Reaktion auf Anliegen der Mieter 
oder auf betriebliche Anforderun-
gen. 

Fazit 

Die Digitalisierung im Facility Ma-
nagement bietet Immobilieneigen-
tümern zahlreiche Vorteile. Durch 
den Einsatz digitaler Technologien 
können Prozesse effizienter gestal-
tet und Kosten nachhaltig gesenkt 
werden. Eigentümer, die auf digita-
le Lösungen setzen, profitieren von 
einer verbesserten Kontrolle und 
Flexibilität bei der Verwaltung ihrer 
Immobilien. © immonewsfeed 

 

 

 

 
13 



Leben und Wohnen  

WACHSENDE BEDEUTUNG VON CO-LIVING-KONZEPTEN IN URBANEN     
MÄRKTEN 

In den letzten Jahren hat sich das Co
-Living als ein wachsender Trend in 
der Immobilienwelt etabliert, insbe-
sondere in städtischen Gebieten. 
Dieses Konzept bietet Immobilienei-
gentümern neue Möglichkeiten, ihre 
Objekte effizient zu nutzen und 
gleichzeitig einen Mehrwert für Be-
wohner zu schaffen. Co-Living be-
zieht sich auf gemeinschaftliche 
Wohnmodelle, bei denen private 
Räume mit gemeinschaftlichen Ein-
richtungen kombiniert werden. 

 

 

 

 

Vorteile für Immobilieneigentümer 

Für Eigentümer bietet das Co-Living 
zahlreiche Vorteile. Zum einen er-
möglicht es eine höhere Flächeneffi-
zienz, da gemeinschaftlich genutzte 
Bereiche wie Küchen, Wohnzimmer 
oder Arbeitsräume den individuellen 
Raumbedarf reduzieren. Zum ande-
ren kann es eine attraktive Lösung 
sein, um Leerstand zu vermeiden, 
insbesondere in Ballungsräumen, wo 
der Wohnraum knapp ist und die 
Nachfrage nach flexiblen Wohnmo-
dellen steigt. 

Anpassung an urbane Lebensstile 

Co-Living spricht vor allem junge  

 
Berufstätige und Studierende an, 
die sich flexibel bewegen und sozia-
le Kontakte knüpfen möchten. Im-
mobilien in zentralen Lagen profi-
tieren besonders von diesem Trend. 
Eigentümer können durch die Schaf-
fung von Co-Living-Räumen nicht 
nur die Auslastung ihrer Immobilien 
steigern, sondern auch eine höhere 
Mietrendite erzielen. Zudem fördert 
dieses Konzept eine nachhaltigere 
Nutzung von Ressourcen. 

Zukunftsperspektiven und Heraus-
forderungen 

Die Nachfrage nach Co-Living-
Konzepten wird voraussichtlich wei-
ter steigen, da immer mehr Men-
schen den urbanen Lebensstil be-
vorzugen. Für Eigentümer bietet 
sich die Chance, ihre Immobilien 
durch innovative Wohnmodelle auf-
zuwerten. Allerdings erfordert die 
Umsetzung solcher Konzepte eine 
sorgfältige Planung hinsichtlich der 
rechtlichen und baulichen Anforde-
rungen, um den Bedürfnissen der 
Bewohner gerecht zu werden. 

Fazit 

Co-Living-Konzepte stellen eine 
vielversprechende Möglichkeit für 
Immobilieneigentümer dar, ihre 
Objekte in urbanen Zentren effi-
zient zu nutzen und gleichzeitig auf 
die sich wandelnden Bedürfnisse 
der Bewohner einzugehen. Mit der 
richtigen Strategie können Eigentü-
mer nicht nur Leerstände minimie-
ren, sondern auch den Wert ihrer 
Immobilien langfristig sichern.        
© immonewsfeed 
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Leben und Wohnen 
KREATIVE RAUMGESTALTUNG: MEHRWERT DURCH INDIVIDUELLE WOHN-
KONZEPTE 

Die Gestaltung der eigenen Wohn-
räume ist weit mehr als nur eine 
Frage des Geschmacks. Für Immobi-
lieneigentümer, die ihre Immobilien 
selbst nutzen oder verkaufen möch-
ten, bietet die kreative Raumgestal-
tung zahlreiche Vorteile. Sie kann 
den Wohnkomfort steigern und den 
Wert der Immobilie erhöhen. 

Individuelle Gestaltungsideen 

Ein individuell gestalteter Wohn-
raum spiegelt nicht nur die Persön-
lichkeit der Bewohner wider, son-
dern kann auch funktionale Vorteile 
bieten. Durch den Einsatz von maß-
gefertigten Möbeln, die perfekt in 
den Raum passen, lässt sich der vor-
handene Platz optimal nutzen. Sol-
che Lösungen sind besonders in klei-
neren Wohnungen gefragt, wo jeder 
Quadratmeter zählt. Individuelle 
Wohnkonzepte können zudem die 
Attraktivität der Immobilie für po-
tenzielle Käufer oder Mieter erhö-
hen. 

Farb- und Lichtkonzepte 
 
Die Wahl der richtigen Farben und 
Beleuchtung spielt eine entscheiden-
de Rolle bei der Raumgestaltung. 
Helle Farben und gut durchdachte 
Lichtkonzepte können Räume größer 
und einladender wirken lassen. Indi-
rekte Beleuchtung und dimmbare 
Lichtquellen schaffen zudem eine 
angenehme Atmosphäre, die den 
Wohnkomfort erheblich steigert. 
Eigentümer, die in moderne Be-
leuchtungstechniken investieren, 
können den Wert ihrer Immobilie 
langfristig sichern. 

 Multifunktionale Räume 

In Zeiten, in denen Wohnraum in 
städtischen Gebieten immer knap-
per wird, gewinnen multifunktiona-
le Räume an Bedeutung. Durch den 
Einsatz von flexiblen Möbeln und 
Raumteilern lassen sich Wohnberei-
che schnell an unterschiedliche Be-
dürfnisse anpassen. Solche Konzep-
te sind ideal für Eigentümer, die 
ihre Immobilie für verschiedene 
Lebensphasen vorbereiten möchten 
– sei es als Homeoffice, Gästezim-
mer oder Hobbyraum. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Fazit 

Kreative Raumgestaltung bietet Im-
mobilieneigentümern die Möglich-
keit, den Wohnkomfort zu erhöhen 
und den Wert ihrer Immobilie zu 
steigern. Durch individuelle Lösun-
gen, die auf die Bedürfnisse der 
Bewohner abgestimmt sind, lassen 
sich einzigartige Wohnkonzepte 
schaffen, die sowohl praktisch als 
auch ästhetisch ansprechend sind.   
© immonewsfeed 
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Angebote für Sie! 
Hier ein kleiner Auszug aus unserem                                    

aktuellen Immobilienangebot 

 

Fachwerktraum (Eigentumswohnung) mit tollem        
Konzept, Terrasse, Scheune und großem Grundstück 
Ort: Extertal - Reine · Baujahr: ca. 1850                  
Wohnfläche: ca. 150 m² · Grundstück: 17.952 m²                
Kaufpreis: 195.000 € · Provision: 3,57 % inkl. MwSt. 
Energiebedarfsausweis vom 10.12.2025,                                 
gültig bis 09.12.2035, Endenergiebedarf: 116,2 kWh(m²a) 
(=Energieeffizienzklasse D) · Befeuerungsart: Flüssiggas 

Ihr Ruhepol in Blomberg - modernes Reihenendhaus 
mit Gartenidylle und Teich 
Ort: Blomberg -Bexten · Baujahr: 1969                
Wohnfläche: ca. 92,07 m² · Grundstück: 430 m²                         
Kaufpreis: 199.000 € · Provision: 3,57 % inkl. MwSt. 
Energiebedarfsausweis vom 11.08.2025,                              
gültig bis 10.08.2035, Endenergiebedarf: 159,4 kWh(m²a) 
(=Energieeffizienzklasse E) · Befeuerungsart: Gas 

Familienidylle auf dem Land: einzigartiges Haus mit    
Geschichte, Platz & Potenzial 
Ort: Kalletal - Brosen · Baujahr: ca. 1897                  
Wohnfläche: ca. 170 m² · Grundstück: 597 m²                
Kaufpreis: 139.000 € · Provision: 3,57 % inkl. MwSt. 
Energiebedarfsausweis vom 02.02.2025,                                 
gültig bis 01.02.2035, Endenergiebedarf: 241,7 kWh(m²a) 
(=Energieeffizienzklasse H) · Befeuerungsart: Flüssiggas 

Weitere Informationen bekommen Sie hier:                                        

      AB Immobilien ·  Angelique Beckmeier___                                                             
a.beckmeier@ab-ins-neue-zuhause.de · www.ab-ins-neue-zuhause.de 

Tel: 0 52 65 / 95 59-310 · Mobil: 0 1 72 / 21 23 865 


